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prezentare perfecta

OBIECTIVELE LECTIEI

- Sa inveti sa faci o prezentare perfecta

MATERIALE NECESARE

-Un ecran sau un proiector pentru a afisa videoclipuri sau materiale vizuale (PowerPoint,
diapozitive etc.)

- Un laptop sau un smartphone pentru a cerceta date si a crea material vizual

- Liste, site-uri web, instructiuni si videoclipuri care ofera sfaturi si/sau exemple despre
ceea ce ar trebui sa fie si sa includa o prezentare perfecta. Exemple:

‘What makes a great pitch” by Michael Quinn on Harvard Business Review

‘How To Write a Pitch in 5 Steps (With Example and Tips)” by Indeed

‘How to Make the Perfect Sales Pitch: Step-by-Step Guide” by MasterClass

“‘How to Create the Perfect Pitch” by ffeyedk (YouTube video)

‘How to create a clear, concise 30 second pitch for your business” by itscarleneamelia
(TikTok video)

‘How to Make a Pitch Deck for your Startup® by PACE Business (Facebook video)

SCENARIUL LECTIEI SI ACTIVITATILE PROPUSE

1) Introducere (10 minute): Organizati o sesiune de brainstorming in care fiecare elev
exprima ceea ce cred ei ca este o prezentare buna si despre ce anume ar trebuie sa

caute intr-o prezentare buna: tipuri de argumente, elemente, material suport, date sau

comportament. Pentru elevii care ar putea sa nu cunoasca prea mult strategiile specifice
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https://hbr.org/2020/05/what-makes-a-great-pitch
https://www.indeed.com/career-advice/career-development/how-to-write-a-pitch
https://www.masterclass.com/articles/how-to-make-the-perfect-sales-pitch
https://www.youtube.com/watch?v=JyyPQmRBn0Q
https://www.tiktok.com/@itscarleneamelia/video/7212658153744239877?is_from_webapp=1&sender_device=pc&web_id=7192535431949747717
https://www.tiktok.com/@itscarleneamelia/video/7212658153744239877?is_from_webapp=1&sender_device=pc&web_id=7192535431949747717
https://www.facebook.com/paceandigital/videos/265409204678488/
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afacerii, comparati argumentele de vanzare cu reclamele si sponsorii din retelele

sociale.

2) Prima schita (50 de minute): Cereti elevilor sa creeze prima schita a unei prezentari
intr-o situatie data, cum ar fi vanzarea unui anumit produs, solicitarea unui acord de
afaceri sau strangerea de donatii sau sprijin pentru un proiect. Atribuiti subiecte si
conditii sau cereti elevilor sa aleaga si sa scrie cum ar contine si arata prezentarea lor.
Puneti-i sa lucreze de preferinta in grupuri si permiteti-le sa cerceteze si sa
impartaseasca idei, dar pastrati subiectele si situatiile diferite pentru fiecare prezentare,

apoi puneti-i sa prezinte pe scurt propunerea lor colegilor de clasa.

3) Teorie (30 de minute): Rugati elevii sa enumere o varietate de elemente pe care o
prezentare buna ar trebui sa le contina pe baza a ceea ce s-au gandit in timp ce isi scriu
schitele. Adaugati sfaturi din diverse surse si continut din retelele sociale (consultati
,Materiale necesare” pentru exemple) pentru a le oferi o lista de verificare clara a ceea
ce sa includa si sa evite in prezentarea lor. in plus, explicati diferite tipuri de argumente

si diverse tehnici pentru a le dezvolta, sustine o opinie si a convinge publicul.

DIFFICULTATI POSIBILE AND SOLUTII PROPUSE

- Unii elevi pot avea dificultati cu prezentarile orale sau pot sa nu stie cum sa
interactioneze Tn mod corespunzator cu un public sau cu materiale auxiliare. Oferiti
reasigurare, indrumare si un mediu pozitiv si fara judecati si permiteti-le sa puna
intrebari si sa se ajute reciproc. Acordati-le timp sa exerseze si invatati-i cum sa creeze
note eficiente si carduri de ajutor de memorie pe care le pot folosi pentru a invata si a
sustine prezentarea cu mai putin stres sau presiune. Ofera-le sfaturi despre cum sa
foloseasca mijloacele vizuale si elementele din jurul lor, cum ar fi o tabla alba, afis,
documente sau amenajarea camerei si cum sa gestionezi contactul vizual si miscarile

corpului.
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- Lucrul in grup poate duce la o lipsa de egalitate in efortul sau implicarea oferita de
fiecare elev. Atribuiti un rol fiecarui membru al grupului, puneti impreuna studenti cu mai
putine abilitati si elevi cu abilitati mai bune pentru a mentine echilibrul si asigurati-va ca
fiecare participant va avea un rol egal in conceperea, pregatirea si sustinerea

prezentarii.

EVALUAREA

- Peer-reviewed presentation: Have students present their updated pitch to their
classmates, preferably in groups, and ask the class, as spectators, to evaluate whether
their peers’ pitch fits all the characteristics from the previously defined checklist of
criteria and to express how convincing and effective their pitch is. Organise a
brainstorming or feedback session for pupils to share and gather advice on how to
improve each other’s pitch and create together an evaluation form to grade their final

pitch.

-Evaluarea facuta de colegi: Rugati elevii sa prezinte colegilor de clasa, de preferinta
in grupuri, prezentarea actualizata si cereti clasei, in calitate de spectatori, sa evalueze
daca prezentarea colegilor se potriveste cu toate caracteristicile din lista de criterii
definita anterior si sa exprime cat de convingatoare si eficienta este prezentarea lor.
Organizati o sesiune de brainstorming sau de feedback pentru ca elevii sa
impartaseasca si sa culeaga sfaturi despre cum sa-si imbunatateasca prezentarile
reciproc si sa creeze impreuna un formular de evaluare pentru a nota prezentarea

finala.

INFORMATII SUPLIMENTARE

- Multe alte site-uri web ofera sfaturi despre cum sa creati o prezentare buna. lata

cateva exemple suplimentare:

“10 Steps to Perfect Your Startup Pitch” by Stanford Business
“How To Effectively Pitch Your Ideas In 6 Easy Steps” by Science Of People
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https://www.gsb.stanford.edu/insights/10-steps-perfect-your-startup-pitch
https://www.scienceofpeople.com/how-to-pitch-ideas/
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“How to Make a Successful Business Pitch: 9 Tips From Experts” by Piktochart
“The Top Do’s And Don’ts When Creating A Sales Pitch” by Applnstitute
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https://piktochart.com/blog/business-pitch/
https://appinstitute.com/the-top-dos-and-donts-when-creating-a-sales-pitch/
https://www.profweb.ca/en/publications/articles/strategies-and-tools-for-the-dreaded-oral-presentation
https://www.profweb.ca/en/publications/articles/strategies-and-tools-for-the-dreaded-oral-presentation

